
 

                         2018 年 9 月 7 日 

株式会社テラスカイ 

 
「mitoco（ミトコ）」V6.0 バージョンアップ 

‐進化したカレンダーが空き時間を検索し、面倒な日程調整から解放‐  

 

 
株式会社テラスカイ（本社：東京都中央区 代表取締役社長：佐藤 秀哉、以下テラスカ

イ）は、クラウド時代にマッチしたビジネスコミュニケーションのプラットフォームであ

る『mitoco（ミトコ）』を、2018 年 9 月 14 日（金）に V6.0 へバージョンアップしま

す。 

 

 V6.0 の主なバージョンアップの内容は以下のとおりです。 

 

■カレンダー 

指定したユーザーや施設の空き時間を mitoco が検索し、打合せなどの候補日時をユーザ

ーに提示する「空き時間検索」機能を追加します。 

招集するユーザー、使用する施設、検索期間を指定することで、予定作成が可能な空き時

間を表示します。（下図参照）これにより、日時調整に関わる非生産的な時間を削減し、

ユーザーの生産性向上に寄与します。提示された候補日時は、前後のスケジュールを確認

しながら予定を作成することが可能です。 

尚、当機能はデスクトップ版のみの提供となります。 

 

▼ｍitoco 空き時間検索画面  

 

 



■ワークフロー 

回覧者指定を申請者が予め設定できる回覧機能、コピー機能の拡張、次の承認者が長期休

暇などの場合にスキップできる空ステップ指定機能など、既に mitoco ワークフローを使

用している企業からの要望を中心に多数の機能を追加しました。 

 

 

その他、多数の機能追加・改善を行っています。 

詳細は、リリースノートをご確認ください。 

URL： https://www.terrasky.co.jp/_docs/mitoco_releasenote_v60.pdf 

 

＜mitoco とは＞ 

『mitoco』は、クラウド時代のニーズとテクノロジーを基に開発したコミュニケーショ

ン・プラットフォームです。既存のグループウェアとは一線を画し、コミュニケーション

の範囲を社外、モノ、コトまで拡張します。最大の特徴は Salesforce をプラットフォーム

としている点であり、Salesforce の CRM データとの連携や、Salesforce の柔軟性の高い

開発基盤でカスタムアプリケーションを追加開発することも容易です。 

https://www.mitoco.net/index.php 

 

＜株式会社テラスカイについて＞ 

テラスカイは、クラウド創世記からクラウドに取り組んできたリーディングカンパニーで

す。2006 年の設立以来、クラウド時代の到来を一早く捉え、セールスフォース・ドット

コムのコンサルティングパートナーとして、導入・普及に取り組んできました。導入実績

は金融、保険業界をはじめ医療、サービスなど業界を問わず 3,000 件を超え、日本のコン

サルティングパートナーではトップクラスの導入実績数を誇っています。また、多くの実

績から得られた知見を基に、開発効率を飛躍的に改善するクラウドサービスの開発・提供

を行っています。 

 

所在地：東京都中央区日本橋 2－11－2 太陽生命日本橋ビル 16 階 

設 立：2006 年 3 月 

資本金：4 億 6,472.7 万円（2018 年 2 月末時点） 

代 表 者：代表取締役社長 佐藤 秀哉 

U R L： https://www.terrasky.co.jp/ 

 

 

※ 本文中に記載されている会社名、製品名は、各社の登録商標または商標です。 

 

--- 報道関係のお問い合わせ --- 

株式会社テラスカイ 経営企画本部 マーケティング・コミュニケーション部 

担当： 田中 / 堤  TEL：03-5255-3410 / mail : pr@terrasky.co.jp 
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